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Vondt - verre - verst?

Den vinteren vi na snart ser enden pa
har pa mange mater vart svaert spesiell,

og bransjen var har vel knapt nok noen

gang tidligere hatt et sa kritisk og

konstant sekelys pa

lang tid.

Vi forstair meget godt at bade media og den alminnelige
mann i gata blir mer enn vanlig engasjert nar stremprisen
stiger til hittil ukjente hgyder, men vi blir stadig like over-
rasket over at de grunnleggende kunnskapene hos bade

journalister og politikere er sapass grunne og overflatiske.

Mange ser ut til & glemme at i et velfungerende marked skal
faktisk prisene stige nar ettersparselen gker og tilbudet
minker. Svart mange far dessuten heller ikke med seg at vi
i 2002 hadde ekstreme nedbgarsforhold i svert lange
perioder, noe som fgrte til at den inngaende hydrologiske
balansen foran vinterperioden ble ekstremt darlig. Vinteren
kom dessuten uvanlig tidlig og holdt seg der i mange uker
allerede for jul. Som serigse markedsakterer har energi-
bransjens bedrifter forholdt seg til den oppstatte situasjonen
og verken holdt igjen produksjon eller spekulert i hgye

priser pa andre mater. Markedet har kort sagt fungert !

Det som fokus i den aktuelle situasjonen burde veert satt

langt sterkere pa pd et mye tidligere tidspunkt, er at vi i

/
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seg over sa

energinasjonen Norge knapt nok har bygd ut en eneste ny
kilowattime produksjonskapasitet i lgpet av de siste ti arene.
At dette skyldes rammebetingelsene og politisk unnfallenhet
er en pdastand som det internt i bransjen ikke er spesielt
vanskelig a fd geher for.Men denne unisone enigheten gir
heller ikke en eneste ny kilowattime. Det som vil kunne
endre situasjonen pa litt lenger sikt er blant annet at prisene
over tid holder seg pa et relativt heyt niva, slik at
investeringslysten igjen kommer tilbake til energiselskapene.
Dit er det forelopig et stykke vei & ga. Verken oppfordring
om sparing eller trusler om strgmrasjonering vil nok over
natta kunne bevisstgjere det norske folk, som over alt for
lang tid har veert vant til og naermest sett pa som en natur-
lov at vi har hatt nok energi — enten det dreier seg om olje,

ved, gass eller elektrisk energi.

Det er meget mulig at vi har godt av den situasjonen som
na har oppstétt, og at selv vi som lever i “melk og honning-
landet” burde fatt smake bade litt stremrasjonering og

mangel pad annen energi.
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TrenderElektro AS
nytt selskap i TrenderEnergi-konsernet

TrenderElektro AS ble

Budein

stiftet ved inngangen til
ar 2003. Bakgrunnen
for det nye selskapet er

nedleggelse av Tronder-

FOTOS: TRONDERELEKTRO

Nye kort skal deles ut

Energi Utvikling AS

(TEU). Installasjons- og

Na har jeg i flere innlegg i Lyspunktet skrevet om Trondheim butikkvirksomheten

Energiverk AS. Det kan vel virke litt merkelig at jeg viser sa stor som tidligere tilherte

interesse for utviklingen av eierskapet i et annet

selskap, men situasjonen er slik at det som skjer med

var store nabo apner eller stenger for muligheter for

utvikling av vart eget selskap.

Arbeids- og administrasjonsdepartementet har i ankesaken om
Stakrafts erverv av 100 % av aksjene i TEV konkludert med at
Statkraft Holding AS palegges a

® avhende 100 prosent av aksjene i Trondheim Energiverk AS til
en akter uavhengig av Statkraft, eller a

¢ avhende hele Trondheim Energiverk AS’ produksjonsvirksom-
het til en akter uavhengig av Statkraft, eller a

® avhende annen produksjonsvirksomhet i NO2 som tilsvarer
en reduksjon i magasinkapasiteten til en akter uavhengig av
Statkraft. Dersom Statkraft avhender annen produksjonsvirk-
somhet i NO2, skal avtalen(e) fer avhendelsen(e) forelegges
Konkurransetilsynet for godkjenning.

Med en akter uavhengig av Statkraft menes i vedtaket her
selskap hvor Statkraft ikke har eierinteresser, verken direkte eller
avledet gjennom eierskap i annet selskap.

Det er satt en frist for avhendelsen, men denne er ikke kjent.

TrenderEnergi har i den prosessen som farte til arbeids- og
administrasjonsdepartementets konklusjon signalisert i hoved-
sak tre ting:

® Far ikke Statkraft anledning til & utvikle seg videre i Norge og
det fokuseres pa konkurranse innenfor de prisomrader som
markedet fra tid til annen gir, bar Statkrafts eneste reelle
konkurrenter - de regionale frittstaende selskapene - styrkes.

® Blir det slik at deler av TEVs produksjon skal selges, vil
TrenderEnergi veere interessent til TEVs andeler i KVO.

® TrenderEnergi vil ogsa vurdere deltakelse i andre prosesser
som felger av AADs konklusjoner og Statkrafts beslutninger
pa bakgrunn av disse.

Vi imateser med stor spenning de konklusjoner som Statkraft vil
trekke i forhold til AADs kjennelse og de muligheter det gir for
TrenderEnergi AS.

Vi har lagt februar 2003 bak oss. Det har blitt en maned nesten
uten nedber og med lite tilsig til kraftmagasinene. Den faller fint
pa plass i rekken av maneder som bidrag til en anstrengt kraft-
situasjon og heye kraftpriser. NVE betrakter kraftsituasjonen
som meget bekymringsfull. Det gjer jeg ogsa. Analysene for
perioden fram til varlgsningen indikerer at systemet kan henge
sammen, men det er ikke sikkert. Den annonserte mulige kraft-
krisen er pa ingen mate avblast, og arbeidet med a forberede en
mulig kraftrasjonering blir derfor viderefert. NVEs informa-
sjonskampanie for a fa til en gkt frivillig energisparing er etter
fleres oppfatning ikke veldig vellykket, men det er viktig & na
fram med en forstaelse for at vi kan fa et betydelig problem med
kraftforsyningen de siste ukene fram til varlasningen dersom
energisparing og kraftimport bidrar vesentlig.

| denne omgang er det ogsa riktig & minne om at dersom vi ikke
far en vat sommer og en var hast, kommer vinteren 2004 til
bli verre enn denne. Jeg gnsker oss derfor alle, i og utenfor
bransjen, lykke til med energisparingen, med krafttilgangen og
markedet i manedene som kommer.

CrerFersicns

TEU,

det nye selskapet.

Svein Olav Amot

videreferes na i

Virksomheten som i arevis har hatt tilhold ved “E-verket” vil
fortsatt vaere lokalisert i TranderEnergis administrasjonsbygg

pa Melhus med elektrobutikk og installasjonskontorer.

TrenderElektro AS (TEL) har 11 ansatte, og er i sin helhet eid
av TrenderEnergi, men pa sikt ser man for seg muligheter

for at andre eierinteresser kan komme inn.

Selskapets madlsetting er & skape en konkurransedyktig
elektrobutikk pa Melhus, samt a veere en betydelig og serigs
leverander av elektriker- og energirelaterte tjenester i

regionen.

Nd kan butikken pd Melhus tilby et bredt spekter av hvitevarer ogsd.

TronderElektro har topp ekspertise, og kan tilby komplett
oljefyringsservice, samt drifting av slike anlegg.

Nar det gjelder “energi-
relaterte tjenester”, kan
selskapet blant annet tilby
oljefyringsservice samt
drifting av fyrrom og
energisentraler. Salg og
montering av varme-
pumper er ogsa et
omrade som selskapet
satser pa. TrgnderElektro
satser ogsa pa a videre-

utvikle dagens virksom-

het, og vi nevner spesielt

. . L Alle typer av
at butikken na tilbyr

installasjonsoppdrag utferes!
hvitevarer. Butikken vil

fortsatt veere tilknyttet El-kjeden, noe som gjer det mulig for
oss a vaere konkurransedyktig i dagens elektromarked.

Selskapets “hovedprodukt” vil likevel veere leveranse av
installasjonstjenester til privatpersoner, bedrifter og offentlig
virksomhet. TregnderElektro vil nok i hovedsak ha de fleste
oppdrag til kunder i Melhus, Trondheim og Skaun, men opp-
drag i andre omrader i regionen vil ogsa vere aktuelle.

Ingen jobb for liten, ingen jobb for stor!
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Distrikts-
politikk

i praksis

Sverre Lokken (tv) fra ECgroup og
Meldals ordferer Arne L. Haugen
har veert sveert aktive i det
arbeidet som har veert utfort

for a fa ekt utjevningstilskuddet.

satt ut

Foto: Avisa Ser-Trendelag.

Ole Jorgen Frostad

Det var med stor tilfredshet at prosjektgruppen for prosjektet “Tilskudd til utjevning av over-

feringstariffer” konstaterte at Stortinget under behandlingen av Statsbudsjettet for 2003

2

besluttet & ske bevilgningene til 20 mill. kr for dette formalet. Men selv om prosjektgruppen

stiller seg meget positiv til ordningen, mener den at 20 mill.kr pa langt neer er tilstrekkelig. |

en uttalelse skriver prosjektleder Sverre Lokken at en bevilgning pa 60 mill.kr. ville medfeort

en betydelig utjevning av nettkostnadene for de ca 100 000 nettkundene som har de desidert

hoyeste nettkostnadene i landet. Prosjektgruppen mener videre at med en slik bevilgning vil

store deler av problemene knyttet til utjevning av nettkostnadene vare lgst. Fra vart omrade

har Meldals ordferer Arne L. Haugen og styreleder i TrenderEnergi/Skaun-ordferer Asbjorn

Leraand vart sentrale deltakere i prosjektgruppen.

Godt forneyd sa langt

Arne L. Haugen er en av de som klarest og sterkest har
kommet med positive uttalelser etter at det ble klart at
utjevningstilskuddet ble akt.

- Dette er rett og slett enormt positivt. Det er historisk fordi
det er forste gangen at befolkningen i utkanten av
TrenderEnergis nettomrade blir tilgodesett med lavere nett-
leie. For Meldal(som er en av vare eierkommuner hvor vi
ogsa eier distribusjonsnettet) betyr gkninga at en normal-
husholdning sparer rundt 500 kroner i aret. For et gardsbruk
utgjer det 1000 kroner. Kanskje
ikke de helt store belgpene,
men i og med at regjeringen na
er palagt & komme tilbake med
saken senere i var, snakker vi
her om starten pa noe veldig
positivt, sier en oppremt
Haugen og fortsetter: -For
Meldal kommune utgjer reduk-

sjonen nermere 150 000 kroner. Det betyr at vi kan bruke
disse pengene pa andre omrader, for eksempel pa skole. Og
sann sett blir ogsd kommunens gevinst innbyggernes
gevinst. For kommuner og bedrifter blir dette siledes en
meget god hindsrekning.

- | det gyeblikket vi oppnar et utjevningstilskudd pa 60
mill.kr., som er det naturlige belgpet for a fa en tilfredsstil-
lende utjevning, vil den gjennomsnittlige nettleia for alle lan-
dets nettkunder ligge pa omlag 25 ere pr kilowattime. Da er
vi nede pa et niva som gjer det mulig a komme i gang med
reelle strukturerings- og fusjonsprosesser mellom kraftsel-
skapene. Sa langt har nettopp forskjellene i nettleie veert til
hinder for dette arbeidet. Det er viktig at dissse prosessene
kommer i gang igjen, spesielt med tanke pa a fa til effekti-
visering av driften i de ulike energiselskapene, noe som i
neste omgang vil gi en direkte gevinst til forbrukerne.

Haugen peker ogsa pa at lavere nettleie vil vaere viktig for
neringsutvikling i kommuner som Meldal og Skaun som i
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dag sliter med hgy nettleie. En videre utjevning vil for
eksempel uten tvil gjgre Meldal kommune mer konkurran-
sedyktig i kampen om neringsetableringer.

Mye arbeid gjenstar

| de senere arene har det vert betydelig politisk fokus pa
nettleia og de svart store forskjellene i nettleiekostnadene
(transportkostnadene) mellom sentrale og grisgrendte strok.
Nettselskapene som har store deler av sin kundemasse i tett-
bygde og sentrale strgk har en betydelig lavere nettleiekost-
nad pr. kilowattime enn nettselskaper som har sin kunde-
masse i grisgrendte strgk. Store geografiske avstander,
klima, topografi og relativt fa kunder pr kilometer linje med-
forer at nettselskap i utkantstrgk har en mye hgyere nett-
leiekostnad enn nettselskap i sentrale strgk i landet.
Offentlig tilgjengelige data for samtlige nettselskap viser da
ogsa at kostnadene varierer fra ca 10 gre/kWh til ca 39
ore/kWh(eks mva). For en normalhusholdning innebeerer
dette en forskjell mellom det billigste og det dyreste selska-
pet pa ca 5800 kr.(eks mva.) Tilsvarende kostnadsforskijell
for en middels stor neringsvirksomhet er pa ca 580 000 kr.
(eks. mva.)

Utjevningstilskuddet ble for ferste gang innfert i
Statsbudsjettet for ar 2000. De farste tre arene ble det bevil-
get beskjedne 10 mill. kr til ordningen, mens det for 2003
ble bevilget 20 mill.kr. Tabellen viser en oversikt over de
nettselskapene som for innevarende ar har blitt tildelt utjev-
ningstilkskudd.

Ordningen fungerer

Dokumentasjon viser at utjevningsordningen har virket
tilfredsstillende og etter intensjonene, og ordningen har
apenbart bidratt til & redusere kundenes overfgrings-
kostnader i de nettselskapene som har de aller hgyeste

overfgringskostnadene En viktig samfunnsmessig malsetting
er at overfgringstariffene skal legge til rette for effektiv drift,
utvikling og utnyttelse av overfgringsnettet, og at nivaet pa
tariffene skal gjenspeile de kostnadsforhold som er
gjeldende i de enkelte distribusjonsomradene. Med dette
som utgangspunkt er det viktig at det bevilgede belgp til
tilskuddsordningen gir den starste samfunnsmessige nytten,
samtidig som malsettingen ivaretas.

Dersom bevilgningen hadde vert pd 60 mill.kr. ville nesten
100 000 nettttkunder fatt tildelt utjevningstilskudd, og den
gjennomsnittlige nettleiekostnaden blant disse kundene ville
blitt redusert med ca 3,7 gre/kWh. Nettkunder i 25 selskap
ville da ha blitt omfattet av ordningen.

Prosjektgruppen som har vert i virksomhet siden 1998 opp-
summerer sin evaluering av tilskuddsordningen slik:

® Prosjektgruppen stiller seg meget positiv til
utjevningsordningen

® Utjevningsordningen er svaert positivt mottatt i
distrikts-Norge

@ Utjevningsordningen gar direkte og uavkortet til
nettkundene i de deler av landet med den hgyeste
gjennomsnittlige nettkostnaden

® Utjevningsordningen pavirker ikke nettselskapets
inntekstramme og incentivene til 4 effektivisere

® Utjevningsordningen bygger pé eksisterende regulering
og er svert lite arbeidskrevende

® Utjevningsordningen er administrativ enkel og sveert
treffsikker

@ Virkningen av utjevningstilskuddet samlet sett og for
den enkelte nettkunde, er svart lett a dokumentere

® Nettselskapene kan ikke foreta strategisk tilpasning til
tildelingskriteriene

Oversikt over nettkunder i nettselskap som mottok utjevningstilskudd i 2003.

Konsesjonsomrade Fylke Gjennomsnittlig Utjevnings- Utjevnings-
(Nettselskap) nettleie tilskudd tilskudd
(ere/kWh) (kr) (ere/kWh)
Tysnes Kraftlag Hordaland 39,4 2.801.433 7,2
Skjerstad Kraftlag Nordland 36,7 1.010.511 5,4
Nordkyn Kraftlag Finnmark 35,3 2.378.745 4.4
Sjofossen Energi Nordland 33,2 1.718.173 3,1
Rgdgy-Lurgy Kraftverk Nordland 24l 1.614.483 288
Hjartdal Elverk Telemark kL) 501.665 2,2
Nord-Salten Kraftlag Nordland 31,3 2.206.215 1,8
TronderEnergi Nett Ser-Trgndelag Sill: 6.017.490 1,7
Hemne Kraftlag Sgr-Trgndelag 30,9 1.106.843 1,5
Flesberg Elektrisitetsverk Buskerud 30,9 644.442 1,5
SUM 32,1 20.000.000 2,3




Leif Lihaug

LYSPUNKTET NR. 1-2003

If you need it, use Nidit

Bakgrunn

For to ar siden sa IT-selskapet Nidit dagens lys. Etableringen
kom pa samme tidspunkt som IT-bransjen fikk seg en real
nedtur. Bransjen har fremdeles store problemer med kon-
kurser og oppsigelser som dagligdagse hendelser.

Det er derfor narliggende & sparre hvordan Nidit har kom-
met seg gjennom disse turbulente tider.

“Jo takk, bare bra,” uttaler Johnny Sandanger, teknisk sjef i
Nidit. “ Men vi hadde nok fatt de samme problemene som
de fleste andre selskap i var bransje har hatt, dersom vi ikke
har hatt en beinhard kostnadskontroll pa alle omrader. Som
eksempel kan nevnes at de ansatte har hatt fast lenn uten
overtidsgodtgjerelse. Det er ikke fi helger og kvelder som er
ofret med beinhard jobbing for kundene vare !”

Selv om markedet har vart vanskelig, sa er det ingen grunn
til & klage pa utviklingen i Nidit. Omsetningen i 2001 var pa
6,9 mill og skte til 12,5 mill i fior. Arets budsjett tilsier en
omsetning pa 19,5 mill. Resultatet for skatt har veert
henholdsvis 1,1 og 2,6 mill. i samme periode.

Nidit hadde 4 ansatte ved oppstarten. Ved inngangen til
2003 har staben vokst til 8 personer - alle med mange ars
erfaring fra IT-bransjen. Usikkerheten om hva fremtiden ville
bringe var selvfglgelig stor den ferste tiden. De ansatte og
eierne gnsket en kontrollert vekst, men eksisterende kunder
skulle alltid ha hovedfokus. Det er viktig a fa nye kunder.
Men denne malsettingen ma aldri overskygge viktigheten av
a ha forngyde kunder, det er tross alt dem man lever av.

Legsninger

Forretningsidéen for selskapet er a levere IT-driftstjenester til
bedrifter og offentlige virksomheter i Midt-Norge. Kundens
programvare blir installert i Nidits driftssentral pa Tunga, og

kundene kobler seg til serverparken via internett eller fast
linje. Dette betyr at kunden far den samme tilgang til los-
ningene nar han er hjemme eller pa reise som nar han er pa
kontoret.

Flere av kundene ytret tidlig et enske om ogsa a kunne
kjope datautstyr fra Nidit. Marginene ved salg av datautstyr
er imidlertid svart lave i dag, sa det var ingen selvfelge at vi
skulle satse pa dette omradet ogsa. Men da vi hadde dykti-
ge teknikere som kan installere utstyret ute hos kunden, fikk
vi tak i en selger som kunne vise til gode resultater og for-
ngyde kunder samt at vi forhandlet oss frem til en forhand-
leravtale med Hewlett Packard (Compaq) med betingelser
som gjor at vi kan konkurrere med en hvilken som helst
dataleverander i markedet, ble valget enkelt for oss. | sep-
tember 2002 var vi derfor i full gang, og vi har allerede
kapret mange kunder som kjgper utstyr fra oss.

Forholdet til TronderEnergi

TrenderEnergi er Nidits storste eier med 50% av aksjene,
men de forskjellige avtalene mellom selskapene er basert pa
rent forretningsmessige prinsipper. Nidit leier datarom og
kontorlokaler hos TrenderEnergi til markedsbaserte priser. |
tillegg kjgpes ogsd regnskapstjenestene fra TrenderEnergi.

IT-driftsavtalen og avtalen om kjep av datautstyr som
TrenderEnergi har tegnet med Nidit er lik tilsvarende avtaler
Nidit har med andre selskap.

“Det har aldri veert aktuelt for TrenderEnergi & sponse Nidit
pa noen som helst mate. Dersom Nidit hadde vert avheng-
ig av a ta heyere priser pa sine lgsninger til oss, ville selska-
pet aldri ha klart a sta pa egne ben”, uttaler konsernsjef
Rune Malmo i TrenderEnergi.

“Vare IT-driftskostnader er blitt sterkt reduserte i de to arene
vi har hatt avtale med Nidit, og vi er sveert forngyd med den
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service-instillingen og kompetansen de ansatte i Nidit besit-
ter. Og med en oppetid pa datasystemene pa tilneermet
100%, sa har vi kanskje heller ingen grunn til a klage?” sier
Malmo.

Kunder

| det farste driftsaret representerte avtalene med
TrenderEnergi en vesentlig del av omsetningen. Men kunde-
grunnlaget har gkt betydelig gjennom disse to drene. | dag
har selskapet kunder fra Svalbard i nord, Malmg i est,
Kristiansand i ser til Sandnes i vest. Kundelisten teller totalt
over 50 bedrifter ved utgangen av 2002.

Eksempler pd kontrakter i 2002:

Rammeavtale med TrenderKraft (Energi1 Kraft) i forbindelse
med drift av kundeinformasjonssystem. Orkdal Energi og
Selbu Energiverk var de to forste kundene som ble idriftsatt
i denne sammenhengen.

Videre ble det inngatt avtaler med FosenKraft og Eurokraft
pa IT-drift samt utstyrsleveranser til Ser-Trendelag fylkes-
kommune, Universitetet pa Svalbard, Powel, osv.

Veien videre

Med styrets krav pa en omsetningsvekst i 2003 pa over 50%
blir det ikke mye rom for hvileskjaer i ar heller.
TrenderEnergi har sterk fokus pa forretningsutvikling. Nidit
er en aktuell partner i flere av prosjektene som er oppe til
vurdering. Dersom en i fellesskap lykkes, apner det for inter-
essante fremtidsutsikter for de involverte parter.

Via sitt eierskap i TrenderEnergi er kommunene i Ser-
Trendelag indirekte eiere i Nidit. Det er dermed i deres
interesse at Nidit fortsetter sin positive utvikling. En mate a
sgrge for dette pa, kan f.eks. veere at kommunene begynner
a kjgpe konsulenttjenester og datautstyr fra Nidit dersom
prisene er minst like bra eller bedre enn det gvrige databe-
drifter kan tilby.

Mascot Heie AS

Mascot Hgie AS er et ledende
internasjonalt konsern innenfor
tekstilbransjen. Sammen med dat-
terselskapene Hgie AS med
Berger, Hoie AB og Norsov AS har
konsernet blitt en ledende merke-
vareleverander av dyner, puter, sengetgy og pledd.

Mascot ble kunde av Nidit hgsten 2001 da hovedkontoret pa
Brekstad ble knyttet opp mot Nidits driftssentral.

Tidligere markedssjef i Mascot Hgie, Einar Johansen uttaler:
“Da vi skulle skifte til nytt ERP-system, sto valget mellom &
fortsette a drifte datasystemene selv eller sette driften bort
til en ASP-leverander. | og med at vi i dag er kunde av Nidit,
falt altsd valget pa dem. Men det skal understrekes at det var
en toff beslutning a ta da vi bestemte oss for a la andre over-
ta ansvaret for driften av IT-systemene vare. Avgjerende fak-
torer som talte til Nidits fordel var at vi fikk et godt inntrykk
av deres kompetanse pa databaser, nettverk og applika-
sjonsdrift. Deres jordnare holdning, og at vi ikke mette sel-
gere i dress og slips som skulle overselge alt mulig, trakk
0gsa i positiv retning.

Vi ble godt tatt imot som kunde og fikk raskt en god dialog
med Nidit. De forstar kundens problemer, og dersom
uforutsette problemer oppstar er hjelpen ikke langt unna. Vi
har aldri hatt sa fa problemer med IT som ng, og vi kan trygt
si at IT fungerer som et verktay for oss, ikke et problem-
omrade.

En av lgsningene til Nidit som vi har lert a sette stor pris p3,
er hjemmekontorlgsningen deres. Uansett hvor vi matte
befinne oss, bare vi har tilgang til Internett, sa kan vi jobbe
mot datasystemene vare pa samme madte som om vi satt pa
kontoret. | disse dager utvider vi med 30-40 nye brukere.
Datterselskapene vare i Malmg og Mosby kobles ogsa opp
mot Nidit, noe som er en ny tillitserklering til guttene pa
Tunga”, avslutter Einar Johansen.

Alle ansatte samlet, fra venstre: Runde Flatekval, Leif Lihaug, Knut Arne Thomassen, Johnny Sandanger, Eilif Fredriksen,
Vegard Stormo, Erik Olsen og Harald Pedersen.

FOTO: TORE MELLAND
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..o0g flere gullklokke-jubilanter fra venstre: Sigurd Buklev,

TrenderEnergi’s Allmgte for 2003 ble for forste gang arrangert pa Quality hotell Roros RiEe Dafi¥rom Dverty og Ragnar Bakken.

Syv busslaster med ansatte og ledsagere ankom Bergstaden fredag 31. januar og tilbragte kvelden med sosialt samveer, for styreleder Asbjgrn
Leraand lerdag morgen apnet allmgtet. Konsernsjef Rune Malmo la fram «rikets tilstand», energidirekter Leidulf Gagnat og nettdirekter Rolf
< i Michelsen refererte fra de respektive datterselskapene. Den faglige
delen av allmgte ble avsluttet med foredraget «Markeds- og kunde-
orientering i TrenderEnergi» ved Ketil Olsen fra PM.

Etter lunsj ble det guiding rundt i Reros far vi avsluttet det oppsatte
dagprogrammet med konsert i Bergstadens Ziir, for sa & mgates igjen

om kvelden til festmiddag med taler og utmerkelser.

Gullklokke-jubilanter fra venstre Anders Aa, Per Stensen,
Bjern Grenningen, Jan O. Fagervold, Grete Meslo, Tor Duesten,
Nils Magne Bye og Jan Eidem.

Roros presenterte seg i et praktfullt vinterveer under sightseeingen.

Stemning fra
«Melhusbussen».

Fra venstre: Hilde Nyhus,
Nils Ove Wangberg,
Lena Sundset, Charlotte
Waulff, Stein Ivar Foss

og Kdre Onsayen.

Vi gratulerer Alf Jonas Kjersvik, Fraya
med Miljeprisen for 2003.

Petter Engen og
Stein A. Leinum

Styreleder Asbjern Leraand
pd veg til kirken

Wenche Bjornbeth,
Gunnar Salseggen og
Elena Akhtari

TESRE

Rgros — Allimgte

2003

Fotos: Tonje Tangvik, Roger Aalberg,
Ole J. Frostad og Grete S. Tvete

1 0 Elena Akhtari, Tonje Tangvik, Randi Bratreit, Jahangir Akhtari,
Mona Helen Arntzen og Espen Konstad pad sighetseeingtur. Kveldens takk for maten-taler
Charlotte Wulff med medbrakt
musikant, Sverre Vikhammermo.
Til heyre kveldens toastmaster,

Sosialt samveer og trivelig stemning pa Vertshuset Steinar Folde.
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Ansatte pa Grenera, Orkanger er «testkaniner» for videokonferanseprosjektet vdrt.

Olav Helgemo
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Gummisparer’n

Nar jeg da i tillegg selv er i glasshuset og flere ganger i uka
meter opp pa Berkak, blir man etter hvert opptatt av alter-
native lgsninger.

Ingen tvil om at dagens system utvikler en fenomenal sji-
forstandard i bedriften, men dette er en kompetanse som gir
begrenset inntjening i var bransje. Heller ikke kjgring med
privatbil er lengre regnet som et tilskudd til den enkeltes
okonomi

TrenderEnergi Kraft AS, avdeling produksjon har na gatt til
innkjgp av to enheter videotelefon. To vanlige 28 tommers
TV-apparat pamontert vri- og zoombare kamera fra
Tandberg sgrger for at vi sitter ansikt til ansikt med “den
andre enden”. Primeert er dette tenkt operativt mellom pro-
duksjonssentral Berkak og forskjellige miljger pa Tunga. |
pavente av bedre samband mellom de to stedene, er utsty-
ret for tiden i drift mellom Grengra og Melhus.
Tilleggslevering av lettere manikyreutstyr gjer na at perso-
nell herfra ogsa kan opptre pa TV!

Tittelen er kanskje egnet til
feil assosiasjoner, men her
omtales et prosjekt som er et
forsek pa a redusere perso-
nelltransporten og effektivi-
sere arbeidstiden i bedriften.
Med kontor ut mot gards-
plassen pa Tunga er jeg (ofte,
daglig) vitne til hele skokker

heten er enorm for
a ta forsiktig i, og

med de ‘avstan-
dene vi har mellom de for-
skjellige enhetene skjenner
til og med jeg at her medgar
masse tid. | tillegg til gummi
og drivstoff og det som mer
trengs.

av logoprydete biler som
strammer inn. Mgatevirksom-

Etter bare beskjeden erfaring ser vi vel allerede et stort
potensiale i slikt utstyr. Det er forst og fremst en lerings-
prosess, og det er ngdvendig at konsernledelsen “tenner pa”
ideen slik at et tilstrekkelig nettverk av stasjoner kan kjgpes,

utplasseres og bli beordret brukt.

Positive bivirkninger er redusert ulykkesrisiko i og med at
personell ikke trenger & vere ute i biltrafikken, miljggevinst
- jeg regner med at produksjon og drift av slikt utstyr totalt
forurenser bare en brgkdel av den biltrafikken den erstatter.
At folk ma rette litt pa kragen og kanskje er sa heldige a ha
noe de ma kiemme litt fer de gar pa lufta er vel heller ikke
negativt?

Rune og Jens, kom igjen!
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Fra for av har vi oppgradert maten & lese av maleren pa
internett. Vi har ogsa mulighet for a lese av maleren pa
telefon. Neste steg i utviklingen av maleravlesning pa fast-
linjetelefon er automatisk varsling/oppringing nar dagen for
maleravlesning har kommet.

Maleravlesning pa mobiltelefon fayer seg pent inn i utvik-
lingen nar det dreier seg om automatiske former for maler-
avlesning. Pa sikt haper vi a kunne unngd a sende ut maler-
avlesningskort, slik at kunder heller kan benytte seg av for-
mer for maleravlesning som sparer oss for porto, brevpapir
OosV..

Hvordan fungerer maleravlesning pa
mobiltelefon?

Vi sender deg en tekstmelding pa mobiltelefonen din og ber
deg om maleravlesning. Du gar til sikringsskapet, leser av
malerstanden og sender den til oss pa SMS.

1. Pamelding

For & kunne bruke mobiltelefonen til a lese av malerstanden,
ma du ferst registrere deg. Dette gjer du kun én gang. Har
du 1 maler, registrerer du deg pa fglgende mate:

TE reg <kundenummer> <malernummer> (Send til: 1936 )
Har du flere malere, gjer du felgende:

TE reg <kundenummer> <malernummer1> (Send til: 1936)
TE reg <kundenummer> <malernummer2> (Send til: 1936)

Maleravlesning pa SMS!

Na kan du ogsa bruke mobiltele-
fonen din til & lese av maleren.
Dette er kanskje midt i blinken
for familier med tenaringsbarn -
nd kan de ogsa bruke mobilen til

noe fornuftig...?

2. Avlesning

For hver avlesningsperiode vil du fa en pdminnelse i form av
en SMS-melding til din mobiltelefon. For & melde inn maler-
standen, gjer du felgende:

1 maler: TE <madlerstand> (send til : 1936)

Flere malere:
TE <malernummer1> <malerstand1> (send til: 1936)
TE <malernummer2> <malerstand2> (send til: 1936)

3. Priser

Alle SMS-meldinger som gar fra din mobiltelefon blir belas-
tet din telefonregning med NOK 1,-.

De tekstmeldinger om avlesning vi sender deg, kvitterings-
melding samt eventuell purring belastes oss.

4. Avregistrering
TE stopp <kundenummer> <malernummer>

TEreg 11111 22223 TE 12345

L3
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Ola Erik Rettereng
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Norges forste
kommersielle vind
er historie

Vindkraftverket “Astrid” pa Titran produserte
sin forelgpig siste kilowattime den 19. desember
2002. Under noen dramatiske timer endte det
med fullt havari av var venninne ute ved havet.
Men kanskje gar det mot en lykkelig slutt like-
vel, med nye dager og luft rundt vingene. Vel a
merke, de nye vingene den negdvendigvis ma fa.
Ragnar Hermanstad fra Melandsjs pa Hitra er
nemlig interesert i 4 overta mglla, noe du kan
lese mer om i slutten av artikkelen. Forst litt
om de dramatiske timene ute ved
vindkraftverket, ettermiddagen og kvelden den

19. desember i fjor.

Jostein Vassli og jeg kom ut til vindkraftverkene formid-
dagen den 19. Det var ferste gangen Jostein var med. Astrid
hadde stoppet dagen i forvegen pa grunn av strembrudd.
Kablene var noe tvinnet sa det forste vi gjorde var a “krgye”
mella rundt noen ganger. Deretter var vi oppe i maskinhuset
for a sjekket om alt var som det skulle, og vi kunne ikke se
noe unormalt. Vi var litt spente pa om oljelekkasjen pa gear-
boksen var blitt tett, og det var den. Vel nede trykte Jostein
pa startknappen, mens jeg sto utenfor tarnet. Klokka var da
rundt to pa ettermiddagen. Jeg sa og herte ganske fort at
turtallet ble unormalt heyt, og ropte da til Jostein at han
skulle trykke pa stoppknappen. Bremsen gikk pa som
normalt, men etter cirka to-tre sekunder tok det fullstendig
av. Vi skjegnte fort at her var det bare & komme seg vekk, og
la pa sprang 90 grader i forhold til rotasjonen. Fallskjermene
som skal fungere som ngdbrems lgste ut, men ble revet av
umiddelbart. Den ene kom flyvende i lufta og landet rett ved
der vi stoppet. Vi gikk rundt og kom oss frem til den andre

mella og fikk summet oss litt.

Vi var pd dette tidspunktet ikke klar over hva arsaken til
rusingen var. Vi turde heller ikke & ga bort til trafokiosken

for a ta ut sikringen, fordi kiosken la rett ut for retningen pa

R. 1-2003

Det md ha vcert sterke krefter i sving for d klare G knekke en slik
glassfibervinge, som er meget kraftig og solid bygd. Her fra toppen
pd mella.

rotasjonen av vingene. Derfor ble hegyspenten til transfor-
matorkiosken lagt ut et syeblikk for & se om bremsen gikk
pa. Det gjorde den ikke, og da skjgnte vi at Astrid matte fa
rase av garde til den havarerte.

Det ble tatt kontakt med lensmannskontoret for a orientere

om situasjonen, og det var vakt ved innkjerselen helt til

mella havarerte rundt klokka elleve pa kvelden. Jeg var

FOTO: TORE WUTTUDAL
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utover dagen etter for a4 pase at det ikke var noen fare
forbundet med a ha Astrid staende i den forfatningen mella
befant seg i. Mglla stoppet under ganske sterk vind, sd vi
mente det var lite sannsynlig at den skulle vare til noen fare
slik den sto. Likevel valgte vi & opprettholde veisperringa til

kraftverket enna en stund. Det var vindstyrke opp i storm

FOTO: TORE WUTTUDAL

styrke etter at den stoppet, uten at de vingene som var igjen
beveget seg. Det ble plukket opp lgse deler opp til 150
meter nord for havaristen. Vingen som falt av la ti meter fra

foten av mella.

Arsaken til rusingen med pafalgende havari var at akslingen

mellom gearboksen og bremsen hadde brukket tvert av.

Her folger si et poetisk overtakelsesbrev, en vindfull og

oppblast kvinne som Astrid verdig:
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Detalj som viser at akslingen er
brukket tvers av, og dermed var
bremseskiva til heyre

satt ut av funksjon.
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4.november 2002:
Aggreagetet i Vik
demonteres.
Mannskapene har en
kort minnestund,
mens turtallet gdr
ned for siste gang i
den 50 dr gamle
maskinen. Fv.: Morten
Lillemo, Roger
Tellefsen, Agnar
Hopen og Helge
Grenning.

FOTO: KJELL DAHLE

Vik kraftverk renovert
og klart for 50 nye ar

Temmelig neyaktig 50 ar skulle den gamle
generatoren i Vik fa tjene folk i kystdistrikt-
ene pa Fosen, for den ble demontert. Na skal
en brukt og vel renovert generator fra
Bardufoss bare Vikvassdragets nederste kraft-

verks ressurser ut pa nettet de neste 50 ar.

Mange hensyn

Det lille Vikvassdraget i Roan kommune er ikke stort, men
er pa sitt eget lille vis utfordrende i drift. Vikvassdraget inne-
holder seks vann, to kraftverk og forsyner i enden et opp-
drettsanlegg som ma ha sin minstevannfaring. A utnytte
magasinene maksimalt, med minimalt overlgp og samtidig

holde liv i fisken, kan i perioder vaere en morsom gvelse.
Skjeerlivatn kraftverk ble satt i drift i 1993 og har en midlere

arsproduksjon pa 6,9 GWh med en maskininstallasjon pa 2,6

MW. Kraftverket satelittstyres fra Svartelva kraftverk i Rissa.

Na blir det enklere ogsa med Vik kraftverk som far satelitt-
styring fra Berkak.

- Men det er fortsatt betjeningen i Svartelva som skal lage
kigreplanene, sier seksjonsleder Oddleiv Brovold ved kraft-

verkene i Fosen.

50 ar

Enna finnes det mange i Osen og Roan kommune som med
stor glede minnes den tidlige novemberdagen i 1952 da de
kunne legge vekk parafinlampa. Denne dagen snurret
aggregatet i nybygde Vik kraftverk og sendte lokalbefolk-

ningen inn i en ny tidsalder.

Generator og tilhgrende utstyr begynte a bli teret av tidens
tann, og vel sa det, da renoveringen startet 4. november
2002.
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En brukt generator ble innkjgpt i Troms der den hadde statt
i Skarsfjord kraftverk. Etter en revidering i Drammen kom
den til Fosen i fjor og etter en del tilpasninger i Svartelva, ble

den fraktet til Vik i november.

Tre millioner

- Vi bruker knapt tre millioner kroner pa dette prosjektet.
Generatoren betalte vi 400.000 kroner for og reviderte den
for 100.000. Det er god butikk nar vi vet at en ny ville kos-
tet naermere 1,5 millioner kroner, forteller prosjektleder
Magne Sealberg.

Slik ser det nye
aggregatet ut, for
den siste finishen i
maskinsalen er tatt.
Turbinen nermest er
imidlertid den
samme.

Magne Solberg (tv)
og Oddleiv Brovold
har brukt mye tid
og energi pa
aggreaget i Vik.

Generatoren gikk som en Rolls Royce allerede fra farste
omdreining, og alt ser ut til a forlepe vel med den nygamle
investeringen. Helt problemfritt skulle likevel ikke
installasjonen ga. Dreieretningen pa generatoren nordfra var
motsatt i forhold til Vik. Dette ble endret for generatoren
kom til Vik, men overraskelsen var stor da det viste seg at
fasefalgen pa apparatanlegget i Vik var feil. Etter noen
timers plunder og heft kunne krafta fra den nyrenoverte

maskinen ga pa nettet. Maskininstallasjonen pa generatoren

er 2,2 MW, men vassdraget tillater ikke storre effekt enn far,
- 1,2 MW. Midlere arsproduksjon i Vik kraftverk er 6,9 GWh.
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Ny monterstasjon

i Meldal. Stasjonen er
flyttet fra de gamle
lokalene i sentrum og
opp til lagerplassen pda
Kelmoen i nytt tilbygg.
Odd Vonild i nykontoret
pa Kelmoen sor for
Meldal sentrum.

— Spotpris (bld) og hydrologisk balanse (red) z

Vinteren har vart uvanlig
Ordet
rasjonering har ikke veart

Glimt fra...

i kraftbransjen.

FOTO: SVERRE HALSETRONNING

et tema det siste tiaret,

| men det er pusset stov av
uttrykket de siste mane-
dene. Bransjen har vert
preget av frykt, hap og
tro, og fremdeles er ikke
uttrykket trukket tilbake
fra offisielt hold.

SR

Uvanlig vinter

Oppsetting og
forsterking av ny
h-mast etter havari
av linja pa Sergjer
i Osen. Det var
kraftig vind som

FOTO: STEVE HALSETRONNING
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Gystein Ryggen

Sommeren og hgsten i fjor var til dels en sydlandsk opp-

Sannsynligheten for den terre hgsten er nesten lik 0%, men

. fordsaket at en
levelse. Tart og varmt over store deler av landet (med unn-  med veret kan alt skje! hayspentmast knakk
tak av tre uker i september) forte til rekordlave tilsig til for andre gang - LN
akkurat her.
magasinene utover hgsten. For hgsten var det jo god fylling ~ Muligheten for rasjonering er slett ikke borte. Fir vi en
og tendenser til overlgp i flerarsmagasinene. Noen produ-  ettervinter som ligner litt pa Lillehammer-OL er Ser-Norge
senter mente det ville ga bra - i oktober blir det regn - i alle  prisgitt at importen inn fra Midt-Norge, Sverige og Danmark
fall i november ! Men det ble det ikke. De toffeste som  holdes pa et hgyt nivd. Og hvis viren og sngsmeltinga
hadde produsert mye utover hgsten (og med det holdt kommer sent vil mange magasin gi tomme. Da er det et Konsernsjef
Rune Malmo og

prisene nede) slo pa bremsene da spotprisen passerte 300
kr/MWh i slutten av november. Da var det ubehagelig tomt
i mange magasin, og ubehagelig a ha solgt sa “billig” som
under 300 kr/MWh utover hgsten!

Temperaturen i Norge |a over normalt helt fra mars til midt
i september. En varm sommer gir som oftest lite nedbar, og
omslaget til en kjolig hast uten nedber hjalp ikke pa tilsiget.
Da kuldegradene kom sigende i november gikk manges
bekymring over til uro. Kuldegrader i november hjelper
definitivt ikke pa tilsiget, og sprengkulda i desember fikk
den siste optimist til a bli pessimist. Ordene rasjonering/krise
ble nevnt av energiministeren, og priskarusellen var i gang.
En usannsynlig terr hest pa Vestlandet ble etter nyttar avlgst
av en usannsynlig vat januar. Nedbgrsenergien i januar pa

Vestlandet var like stor som i de seks foregdende manedene!

spersmal om det i det hele tatt gar an a fa til en stremfor-
syning uten rasjonering. Og hvis det gar er det nesten bare
en stor akter som sitter pa vannressursene - hva blir spot-
prisen da? Muligheten for ekstreme priser (over 1000
kr/MWh) er tilstede, og Statkraft og utenlandske produsen-
ter har da all makt. Spegrsmalet kan da vere hvor mye
politisk stey taler Statkraft? Utlendingene taler i alle fall
stoyen.

Hva skjer neste vinter? Hvis vi far normale tilsig utover som-
meren uten import vil Norge starte neste vintersesong med
darligere utgangspunkt enn i fjor. Norge téler ikke to terre
ar pa rad. Da hijelper ikke importmulighetene mye.
Til sommeren ma vi i alle fall ha stor import av kraft eller en
skikkelig drittsommer. Dessverre far vi ikke velge fritt.

styreleder
Asbjern Leraand
i Brattset kraftverk

FOTO: KNUT AALBERG

Lynnedslag i sikringsskap.
Det sa bokstavelig svart ut
etter at lynet slo ned

i Myrhaugen koblingsstasjon.

FOTO: OLE SOLBERG
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